TIPPS
FUR DIE
BESICHTIGUNG
MIT ERFOLG

Die wichtigsten Schritte
fur einen perfekten Auftritt
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MIENTALI
VORBERETTUNG

Betrachten Sie lhre
Immobilie bewusst mit den
Augen eines Kaufers - nicht
als Besitzer, sondern als
Gast. Was fallt sofort ins
Auge?

CASE BERTOLOTTI IMMOBILIEN ASCONA LOCARNO TESSIN WWW.CASEBERTOLOTTI.CH



02

PI'RSONLICIII
GI'GENSTANDI:
RI'DUZII'RI'N

Fotos, sehr personliche
Dekoration und individuelle
Sammlungen moglichst entfernen
oder neutralisieren.

f Ziel: Kaufer sollen sich ihr
- elgenes Leben vorstellen konnen.
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AUIFRAUMIN: =
KONSIFOUI'NT &
RADIKA

Arbeitsflachen, Tische,
Regale, Nachttische,
Kuchenflachen: so leer wie
modglich.

Weniger wirkt grosser,
ruhiger und vor allem
hochwertiger.
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5 \‘ “ | | Kaufer offnen Schranke.
| 1 {_( | ! l

I ‘ | Zu volle Schranke wirken wie

= ’ “zu wenig Platz”.

Faustregel: maximal 70% gefullt.
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GRUNDLICIITIS
RIFINIGUNG

Nicht nur “sauber”, sondern
professionell sauber:

e Boden

e Fenster

e Armaturen

e Kuchengerate
e Fugen im Bad
® eccC.
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GlI'RUCIII
I'LIMINIIRIN

Keine Kochgeruche, keine
Haustiere, kein Rauch, keine
abstrakten Duftkerzen.

Neutral ist ideal.
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LICITT
MAXIMILIER]EN

e Vorhange offhen
e Storen hoch
e Alle Lampen einschalten

Licht = Raum = Wert
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RAUMI'UNKTION
KLAR DEFINITFRIEEN

Jeder Raum braucht eine
klare Nutzung:

e Arbeitszimmer # Abstellraum
e (Gastezimmer # Fitnesslager

Unklare Raume wirken kleiner
und weniger wertig.
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MANGIL
BETIFBEN

Was wenig kostet, aber viel
Wirkung hat:

e |lockere Turgriffe
tropfende Wasserhahne
defekte Leuchtmittel
klemmende Rollanden
vergilbte Wande
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PI'LANZI'N &
AUSSENBEREICTI
PI'LIEGIN

Erster Eindruck zahlt doppelt:

%

3 e Eingang sauber

e Balkon / Terrasse aufgeraumt
e Rasen gemaht

e Garten gesaubert

e Blatter entfernt
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TIMPILR A LUR &
A TMOSPITARI:

Angenehm temperiert -
weder kalt noch uberheizt.

Raume kurz vorher luften.
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ITAUSTILRI:
ORGANISIEREN

Wenn moglich:
wahrend der Besichtigung nicht
anwesend.

Tiergeruche, Napfe, Katzenkisten,
Spielzeuge, ecc. entfernen.
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PARKPLATZ & -~
KELLER NICHT + s
VI:RGI'SSIEN -

Auch diese Bereiche gehoren
zur Immobilie und
beeinflussen die
Wahrnehmung stark.

CASE BERTOLOTTI IMMOBILIEN ASCONA LOCARNO TESSIN WWW.CASEBERTOLOTTI.CH



|Z]

—.  BESICHTIGUNGS-
) IFENSTER BEWUSST
) REITIALTEN

Planen Sie die Besichtigung so,
dass keine Termine unmittelbar
davor oder danach liegen.
Zeitdruck ubertragt sich
unbewusst auf
Kaufinteressenten.

Ziel: Ruhe und ein entspanntes
Gesprachskima
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BEWIERTUNGI:
IDI'M MAKLILR
UBLRLASSEN

Wahrend der Besichitugng qilt:
wenhniger ist mehr.

Vermeliden Sie erklarende oder
bewertende Kommentare.
Kaufinteressenten sollen ihre eigene
Wahrnehmung entwickeln.

Der Makler fuhrt durch die Besichtigung, beantwortet Fragen
professionell und geht gezielt auf Einwande ein.

Empfehlung: Idealerweise sind Eigentumer wahrend der
Besichtigung nicht anwesend.
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BONUS

DI 2 IHHAUFIGSTEN
I'T'TILIR BT
BISICIHTIGUNGIEN

e Eigentumer rechtfertigen sich:
“‘Das musste man halt renovieren”

o e Zu viele Erklarungen

e Emotionale Bindung sichtbar
machen: “ Hier haben wir immer
Welhnachten gefeiert”

sy => All das wirkt unbewusst
verkaufshemmend und erzeugt Zweifel.
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Eine Besichtigung ist kein Spaziergang - sie ist eine
strategische Prasentation lhrer Immobilie.

Wer professionell vorbereitet, verkauft nicht schneller -
sondern besser.
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IMMOBILIARE



